
落札者選定基準 

提案書などの評価に当たり、提案内容を公平かつ客観的に評価し、最適な事業者を選定す

るために入札価格の評価（価格評価点）及び提案内容の評価（技術評価点）の観点で評価を

行います。 

落札者の決定にあたっては、当院にとって最適な事業者を選定するため入札価格の評価

に提案内容の評価を加算する総合評価一般競争入札を採用し、総得点の最も高い入札者を

落札候補者とします。 

 

・入札価格の評価 

評価点の計算方法は 100-【加算基準額×100】とする。(加算基準額＝入札価格÷予定価

格) 

（例）入札価格 2,150 万円 予定価格 2,200 万円の場合 

2,150 万÷2,200万＝0.97 0.97×100＝97  100-97＝3 3点を加算 

〇価格は全て税抜金額を計算基礎額とします。 

〇加算基準額については小数点第 2 位以下を切捨てとします。 

〇加点数は最大 10 点までとします。 

〇予定価格に達せず不落となった場合には随意契約に移行します。 

 

・提案内容の評価 

プレゼンテーションの内容に基づき提案内容を審査し、評価点を算出します。 

提案書の配点は合計 100 点満点とします。落札候補者は入札価格の評価と提案内容の評

価の合計点が最も高い入札者とします。 

落札候補者は評価点が同点の場合は入札価格の低い入札者とします。 

 

評価項目 

項目 

①医療情報システムの特徴や将来性 

②システム構築及び保守 

③システム安定稼働、障害対策 

④職員の負担軽減 

⑤データ移行 

⑥その他 PR 

 

 



採点の流れ 

１．各業者によるプレゼンテーションを行う（1業者あたり 20 分を予定） 

２．技術評価点の採点 

３．入札 

４．開札 

５．価格評価点の採点 

６．総合点数の発表を行い、落札候補者を決定 

 

 

提案書作成要綱 

 

１．パワーポイント 20 枚以内で作成。 

２．下記の項目は必ず提案書に含むこととする。 

・医療情報システムの特徴や将来性 

・システム構築及び保守 

・システム安定稼働、障害対策 

・職員の負担軽減 

・データ移行 

・その他 PRポイント 

３．プレゼンテーションの時間は 20分間とする。 

４．発表用のデータは事前に入札前日までに担当者へメールにて提出すること。 

 

以上 


